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Bioni-Shield bringt mehr

_Farbe in die Golf-Lénder

Oberhausener Firma entwickelt neue Anstrichsysteme

Von Christopher Shepherd

WAZ Oberhausen. Einen
ganz neuen Anstrich will
die Oberhausener Firma
Bioni-Shield allen Gebau-
den geben: Ihre Farben sol-
len Wande, Fassaden und
Décher wirksam gegen
Feuchtigkeit und Schadstof-
fe schitzen.

Das Geheimnis der Anstri-
che aus Oberhausen ist so
klein, dass man es gerade mal
unter einem Mikroskop erken-
nen kann: ,In jedem Liter un-
serer Farben befindensich Mil-
lionen winzige Glashohlku-
geln”, erldutert Geschaftsfiih-
rer Sven Knoll. Und diese klei-
nen Partikel entfalten eine gro-
Re Wirkung, so Knoll. Sie
wiirden Fassaden und Wande
widerstandsfahiger machen.
»Denn Glas ist resistent gegen
chemische oder witterungsbe-
dingte Einfliisse.”

Dank des Schutzschildes
aus Glas dringe keine Feuch-
tigkeit mehr in die Wand ein -
gleichzeitig konne das Mauer-
werk austrocknen. Wasbedeu-
tet: , Aufdiese Weise bildetsich
kein Schimmelpilz. Dazu wird
der Energiebedarf verringert,

Mit ,,gléser-
nen” Fas-
saden will
Sven Knoll

Gebaude vor

Feuchtigkeit

und Schim-
melpilz
schutzen.

Daflir sorgen

Millionen klei-
ne Glashohl-
kugeln in je-

dem Liter
Farbe.

da Nasse auch Wérme aus dem
Raum ableitet.” Vergleiche
hétten ergeben, dass das Ener-
gie-Einsparpotenzial bei 20
Prozent liege. AuRerdem ver-
hindere das Beschichtungssys-
tem Abplatzungen - und sorgt
so dafiir, dass der Lack bei
Fassaden und Innenwinden
nicht so schnell ab ist.

Was fiir Feuchtigkeit gilt, gilt
ebenfalls fiir Warmeeinstrah-
lung. ,Die Glashohlkugeln re-
flektieren auch Sonnenlicht.

So laden sich Réume nicht mit
Wirme auf, der Kiihlbedarf
sinkt”, schildert Knoll. Eine Ei-
genschaft, die sich auch in die
hitzegeplagten Golfstaaten he-
rum gesprochen hat: In den
Vereinigten Arabischen Emi-
raten und in Kuwait macht Bi-
oni-Shield gute Geschifte.
,» Wir waren 2004 das erste Mal
auf der groRten Baumesse am
Golf vertreten und erwarten in
diesen Landern einen Umsatz

von vier bis sechs Millionen
Euro fiir dieses Jahr.” Kiinftig
diirfte das Unternehmen sogar
noch mehr Farbe am Golf be-
kennen, denn die Bauttigkeit
istdort enorm. Als Mitglied der
Wirtschaftsdelegation, die
Bundeskanzler Schroder in
der vergangenen Woche beim
Staatsbesuch in der Golfregion
begleitete, konnte Knoll seine
Kontakte weiter ausbauen.
Auchinvielen anderen Staa-
ten kommen die Anstriche aus
Oberhausen zum Einsatz. ,,Zu
unseren Kunden im In- und
Ausland geh6ren Wohnungs-
baugesellschaften, Kranken-
héuser aber auch Privatleute”,
s0 Knoll. Zu beziehen sind die
Anstriche bei Bioni-Shield.
Gegriindet wurde das aus ei-
nem Malerbetrieb hervorge-
gangene Unternehmen vor
vier Jahren und hat zurzeit 41
Mitarbeiter. Doch es sollen
bald mehr werden, nicht zu-
letzt dank der Auftrige vom
Golf. So empfiehlt Sven Knoll:
»Wir haben im Ruhrgebiet so
viele Firmen mit Potenzial. Sie
sollten sich fiir andere Markte
offnen und an Auslandsreisen
der IHK und der Handwerks-
kammern teilnehmen.”
B www.bioni.de.
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